GZWie gut ist die GES aufgestellt?

Ulrich Berklmeir Wir sind
wirtschaftlich als auch strategisch
sehr gut aufgestellt. Die Umsatz-
zahlen bewegen sich im Plus und
die Mitgliederzahlen steigen.
Nach den jiingeren Entwicklun-
gen im Markt sind wir die einzige
nationale Verbundgruppe im Ge-
trdnkebereich, die nicht vom Le-
bensmittelhandel bzw. Cash &
Carry beherrscht wird. Mit dieser
klaren Positionierung sehen wir
uns als ,die“ zuverldssige Kons-
tante im Getrdnkefachhandel.

GZ Welchen USP hat die GES?

Berklmeir Die Konditionen
und Vermarktungsleistungen der
Industrie landen bei einer Zusam-
menarbeit mit uns direkt im Fach-
handel. Und nicht in vorgeschalte-
ten, kostenintensiven Zentralen.
Wir sind auch sonst ganz anders
aufgestellt als beispielsweise die
Geva, die nun mittelbar zu 51 Pro-
zent Transgourmet angehort. Mit
Bremer Spirituosen Contor und
dem Schokoring betreiben wir er-
folgreich ein eigenes Warenge-
schift und kennen den Markt aus
erster Hand. Mit diesen Unterneh-
men und rund 230 Millionen Euro
Umsatz sind wir mit Abstand der
grofte Schaumwein- und Spiritu-
osen-Fachhindler Deutschlands.
Das verschafft uns die notwendige
Relevanz bei der Industrie. Dieses
Schwergewicht ist eine Lebens-

»» Wir sind unabhangig.
Und bleiben das auch.

versicherung fiir uns und den
Fachhandel. Und es schafft uns
natiirlich auch zusétzliche finanzi-
elle und strategische Spielrdume.
Die GES ist ja noch viel mehr als
nur Spirituosen. Allein der Bier-
und AfG-Bereich macht in der Ab-
rechnung knapp 400 Millionen
Euro Umsatz aus. Insgesamt kon-
nen wir fiir 2018 einen Gesamt-
umsatz von 984 Millionen Euro
verzeichnen, fiir 2019 gehen wir
wieder von mehr als einer Milliar-
de aus.

Alexander Berger Die GES hat
Substanz, wie sich ja auch an un-
serer Kapitalbasis zeigt. Wir sind
unabhingig. Und bleiben das
auch. Bei uns kann die Industrie
dariiber hinaus keinen Einfluss

+GES gibt
Orientierung”

(v.l.), Vorstande der GES, erklaren im

Gesprach, warum die Verbundgruppe

fiir FachgroBhandler derzeit mehr als
nur eine Alternative ist.
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auf die Hiandler nehmen, wie das
beispielsweise bei anderen Ge-
trinkegrofhandlungen mittler-
weile der Fall ist. Derzeit haben
wir 863 Mitglieder. Tendenz stei-
gend.

GZ Wie gut lduft es digital?

Holger von Dorn Mit ,Octo-
pus-Order* haben wir eine digita-
le Bestellplattform fiir den B2B-
Bereich, Fachhandel und Gastro-
nomie geschaffen. Der Gastronom
hat dabei eine direkte Schnittstel-
le zum kompletten Sortiment sei-
nes Fachhéndlers. Damit kann er
vollig unkompliziert und mit sei-

ner individuellen Bestellliste beim
Fachhindler bestellen. Wir haben
im Friihjahr die restlichen Anteile
an der Gesellschaft, der Order
Systems GmbH, {ibernommen,
nachdem wir uns schon im Jahr
2017 mit 25,1 Prozent beteiligt hat-
ten. Der Fachhandel kann damit
also Seite an Seite mit uns als star-
ker Organisation seine Zukunft
gestalten. Und Digitalisierung
heifdt ja bei uns noch viel mehr als
»Octopus”.

Berger Die Tendenz von Hind-
lern und Gastronomen, sich an
unserer digitalen Bestellplattform
aufzuschalten, ist wachsend. Ins-

gesamt sind schon mehr als
80 Fachgroffhindler in der
Schnittstelle. Damit richtet sich
das Angebot, iiber ,Octopus-
Order” zu bestellen, bereits an
rund 35 Tausend Gastronomen.
Das ist ein echter USP. Derzeit
sind schon wieder 20 neue Fach-
grofhiindler in der Anbindung,
sodass wir die 100er Marke bald
geknackt haben.

GZ Welche Vorteile hat Octopus?

Berklmeir Bei Octopus handelt
es sich um eine Plattform einer
Fachhandelsorganisation fiir den
Fachhandel. Es ist kein Marktplatz
und auch keine Plattform, die ei-
gene finanzielle Interessen ver-
folgt. Die Kundenbeziehung bleibt
beim Fachhandel und wird nicht
durch die Plattform bestimmit. Es
erfolgt kein Zugriff auf Vertriebs-
strukturen und Daten des Fach-
grofthandels durch fachhandels-
fremde Unternehmungen. Denn
der wichtigste Player im Geschiift
mit der Gastronomie ist fiir uns,
auch bei der Digitalisierung, im-
mer noch der selbstindige und
selbstbestimmte Fachhindler.

») Der wichtigste Player
ist fr uns der selbst-
standige und selbstbe-
stimmte Fachhandler.

Berger Wir appellieren an die
Branche, wahrzunehmen, dass
durch die neuen Geselischaitsfor-"
men und deren Aktivititen Un-
gleichgewichte entstehen. Die
GES schafft in solch einem System
ein Aquivalent. Das war auch un-
ser Ziel, als wir vor zwei Jahren
Octopus ins Leben gerufen haben.

GZ Was erwarten Sie fiir 2020?

von Dorn Durch die neuen Be-
teiligungsformen und deren Akti-
vititen entstehen Ungleichge-
wichte, die die Bediirfnisse des
Fachhandels nicht ausreichend
beriicksichtigen, seine Strukturen
sogar gefihrden kénnen. Wir ge-
ben Orientierung, die GES ist die
Alternative. Daraus leiten wir fiir
uns und unsere Unternehmungen
weitere Wachstumschancen ab.
Getreu unserem Motto: GES -
100 Prozent Fachhandel.
Interview: Pierre Pfeiffer



